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Wir haben uns daran ge-
wöhnt, dass wir Erlebnisse auf 
unterschiedlichsten Wegen 
mit anderen teilen können. 
Die neusten Nachrichten, um-
fangreiches Fachwissen und 
Bewertungen sind in kürzes-
ter Zeit verfügbar.

Trotzdem oder gerade deshalb 
fehlt manchmal die entscheidende 
Information. Das erlebe ich zum 
Beispiel, wenn Mieter auf der Suche 
nach einer neuen Wohnung keinen 
Makler kontaktieren, weil sie nicht 
transparent erkennen können, was 
die Leistungen eines Maklers sind. 
Aber das Mietrechtsnovellierungs-
gesetz 2015 entlastet Mieter von 
den Kosten. 

EXPERTEN GEFRAGT

Das Gesetz trat am 01. Juni 2015 
in Kraft. Seitdem regulieren Miet-
preisbremse und Bestellerprinzip die 
Neuvermietungen von Wohnraum. 
Warum Vermieter der Anschlussver-
mietung noch mehr Aufmerksamkeit 
schenken sollten, erfahren Sie auf 
Seite 7 von Marc Zelaskowska. Das 
Interview mit ihm gehört zum neuen 
Service für Eigentümer „Sie fragen, 
die Kölner Immobilienexperten 
antworten“. Als Vermietungsex-
perte erklärt er, was sich geändert 
hat und warum bei der Vermietung 
nicht auf einen Makler verzichten 
werden sollte. 
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Bei individuellen Fragen oder wenn 
Sie eine kostenfreie MIETPREIS-Ana-
lyse Ihrer Immobilie wünschen, 
buchen Sie unter kampmeyer.com/
termin einfach einen Beratungster-
min mit den Experten in der Vermie-
tung. Er verschafft Vermietern ganz 
einfach individuellen Nutzen und 
erläutert Ihnen gerne die Produkte 
für Vermieter. 

Experten-Interviews und Videos 
stehen auch unter kampmeyer.
com/mediathek zur Verfügung. Die 
Mediathek informiert, inspiriert und 
lässt Experten zu Wort kommen. Sie 
zeigt, was Köln alles kann und was 
die Menschen bewegt. Erfahren Sie 
zum Beispiel von Konrad Adenauer, 
Vorstand des Kölner Haus- und 
Grundbesitzvereins, warum Köln auf 
„gutem Niveau bleiben“ und „groß 
denken“ muss. 

Im Interview mit Sebastian Jesuiter, 
Immobilienmakler im Verkauf, wird 
deutlich, worauf es bei der Auswahl 
des richtigen Maklers ankommt. Ex-
perten sind auch gefragt, wenn es 
um den richtigen Preis einer Immo-
bilie geht. Nutzen Sie den Gutschein 
für eine MARKTWERT-Analyse auf 
dieser Seite, wenn Sie wissen wol-
len, was Ihre Immobilie wert ist.

WENN JEMAND EINE REISE TUT

Die Titelstory lädt Sie ab Seite 
4 (weiter auf Seite 10) auf eine 
Stadtführung ein. Auf unserem 
Weg durch Köln brauchen wir we-
der an einen Regenschirm denken 
noch einen einzigen Schritt vor die 
Tür setzen. Die Neubau-Reise führt 
uns von der Kölner Südstadt in den 
Norden durch die Altstadt nach 
Nippes und weiter in den Westen 
der Stadt. Der Rundgang macht 
uns die Einzigartigkeit neuer Kölner 
Wohnquartiere bewusst. 

Als sie das Dreieck des 
KAMPMEYER-Logos in Bildern und 
Erzählungen auf seinen Ausflügen 
begleiteten haben, wagten Csaba 
Peter Rakoczy und Anna-Katrin 

Keller einen Blick über den Teller-
rand. 2015 gab es jeden Monat ein 
neues Bild und eine Kurzgeschichte 
vom Dreieck und seinen neusten 
Abenteuern aus Köln und aller 
Welt. Die Geschichten von Januar 
bis Oktober sind unter kampmeyer.
com/20jahre nachzulesen und mit-
zuerleben. Was das Dreieck im No-
vember zu berichten hat, erfahren 
Sie am Monatsende. 

WEGBEGLEITER

Mein Unternehmen feiert in diesem 
Jahr sein 20-jähriges Bestehen und 
von Anfang an hat es sich mit wert-
vollen Informationsangeboten in der 
Kölner Immobilienbranche etabliert. 
Von der KAMPMEYER-Analyse über 
das Immobilienmagazin bis zu neu-
en, innovativen Produkten in der 
Vermietung versuchen wir unsere 
Leistung transparent und auf Ihre 
Bedürfnisse zugeschnitten zu gestal-
ten. So gehen wir immer neue Wege 
und dass nicht erst im neuen Jahr, 
sondern bereits heute. Wir haben 
mit der Vermietung für Vermieter ein 
neues, auf dem 
Markt noch nie 
dagewesenes, 
Produkt entwi-
ckelt. Das Jahr 
hat uns gezeigt, 
dass Eigentümer 
auf ein solch 
transparentes 
und einfaches 
Produkt gewar-
tet haben. Und 
so möchten wir 
ob in der Ver-
mietung oder 
im Verkauf, für 
Miet- oder Kau-
finteressenten 
weiterhin Weg-
begleiter für 
unsere Kunden 
sein. Mit neuen 
Produkten. Mit 
neuen Ideen. 
Mit gleichblei-
benden Engage-
ment.  

Ihr Roland Kampmeyer

PS: Das KAMPMEYER-Magazin 
erscheint 4x jährlich als Beileger 
im Kölner Stadt-Anzeiger. Alle ver-
gangenen Ausgaben und aktuelle 
Artikel mit noch mehr Bildern finden 
Sie unter kampmeyer.com/kiosk

KULtUR DeS teiLenS
GUT INFORMIEREN. MEHR ERFAHREN. BESSER ENTSCHEIDEN.
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Die einzigARtigKeit KÖLneR 
WOHnQUARtieRe EINE NEUBAU-REISE 

DURCH kÖlN
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Miete · 0221 - 9216420
Mitten drin im kölschen Leben!
1 Zimmerappartement im 2. Obergeschoss,  
ca. 40 m², Tageslichtbad, Pantryküche, Ein-
bauschrank, Klimaanlage, Parkettboden, 
Keller, Baujahr 1981.
Energieverbrauchskennwert: 249 kWh/
(m²*a), Gas-Zentralheizung.
Euro 520,– zzgl. Nebenkosten

www.kampmeyer.com/567015106Altstadt-Süd

Erden Sie sich! 
Neubauerstbezug – Erdgeschosswohnung,  
3 Zimmer, ca. 84 m², Duschbad, Gäste-WC, 
Südwestterrasse mit Garten, elektrische 
Rollläden, kontrollierte Wohnraumbelüf-
tung, Videogegensprechanlage, Aufzug, 
Keller, Tiefgaragenstellplatz, Baujahr 2015.  
Fußbodenheizung-Fernwärme.
Euro 1.075,– zzgl. Nebenkosten

www.kampmeyer.com/567015052Nippes

Ihr neues Quartier! 
Neubauerstbezug – Etagenwohnung im 
2. Obergeschoss, 3 Zimmer, ca. 87 m²,
Tageslichtbad mit Dusche und Badewanne, 
Südostloggia, elektrische Rollläden, kont-
rollierte Wohnraumbelüftung, Hauswirt-
schaftsraum, Videogegensprech anlage, 
Aufzug, Keller, Tiefgaragenstellplatz, Bau-
jahr 2015. 
Fußbodenheizung-Fernwärme.
Euro 1.175,– zzgl. Nebenkosten

www.kampmeyer.com/567015043Nippes

Richtig Clouth!
Neubauerstbezug – Etagenwohnung im 
2. Obergeschoss, 2 Zimmer, ca. 64 m², 
Wannenbad, Westloggia, Videogegen-
sprechanlage, elektrische Rollläden, Aufzug, 
Tiefgaragenstellplatz, kontrollierte Wohn-
raumlüftung, Baujahr 2015.
Energiebedarfskennwert: 64 kWh/(m²*a), 
Fußbodenheizung-Fernwärme.
Euro 835,– zzgl. Nebenkosten

www.kampmeyer.com/567014896Nippes

Auf die Plätze, fertig, Clouth.
Neubauerstbezug – Etagenwohnung im 
1. Obergeschoss, 5 Zimmer, ca. 118 m², 
Dusch- und Wannenbad, Westbalkon, 
Abstellraum, Videogegensprechanlage, 
elektrische Rollläden, Aufzug, Tiefgaragen-
stellplatz, kontrollierte Wohnraumlüftung, 
Baujahr 2015.
Energiebedarfskennwert: 64 kWh/(m²*a), 
Fußbodenheizung-Fernwärme.
Euro 1.495,– zzgl. Nebenkosten

www.kampmeyer.com/567014889Nippes

Terrassentraum!
Neubauerstbezug – Erdgeschosswohnung,  
4,5 Zimmer, ca. 110 m², Dusch- und Wan-
nenbad, Terrasse in Westausrichtung mit 
eigenem Garten, Videogegensprechanlage, 
elektrische Rollläden, Tiefgaragenstellplatz, 
kontrollierte Wohnraumlüftung, Baujahr 
2015.
Energiebedarfskennwert: 62 kWh/(m²*a), 
Fußbodenheizung-Fernwärme.
Euro 1.365,– zzgl. Nebenkosten

www.kampmeyer.com/567014915Nippes

Wohnung mit Fernblick! 
Neubauerstbezug – Dachgeschosswohnung,
4 Zimmer, ca. 123 m², Parkettböden, elektri-
sche Rollläden, Lüftungskonzept, 2 Dusch-
bäder, Südwestdachterrasse, Keller, Aufzug, 
Videogegensprechanlage, Tiefgaragenstell-
platz, Baujahr 2015.
Energiebedarfskennwert: 78 kWh/(m²*a), 
Fußbodenheizung-Fernwärme.
Euro 1.325,– zzgl. Nebenkosten

www.kampmeyer.com/567014761Merheim

Ab sofort am Lenauplatz …!
Frisch renovierte 2,5 Zimmer Dachgeschoss-
wohnung, ca. 75 m², Tageslicht-Duschbad, 
Gäste-WC, Abstellraum, Keller, eigener Zu-
gang zum Dachboden (ca. 21 m²), Baujahr 
1906.
Energieverbrauchskennwert: 140,7 kWh/
(m²*a), Gas-Etagenheizung.
Euro 775,– zzgl. Nebenkosten

www.kampmeyer.com/567014544Neu-Ehrenfeld

Das ist CLOUTH!
Neubauerstbezug – Etagenwohnung im 
2. Obergeschoss, 3 Zimmer, ca. 75 m², Dusch-
bad, Gäste-WC, Südwest-Loggia, Einbau-
küche, elektrische Rollläden, kontrollierte 
Wohnraumbelüftung, Videogegensprechan-
lage, Aufzug, Tiefgaragenstellplatz, Baujahr 
2015. 
Fußbodenheizung-Fernwärme.
Euro 850,– zzgl. Nebenkosten

www.kampmeyer.com/567015112Nippes

Ohne Auto geht es auch! 
Neubauerstbezug – Etagenwohnung im 
2. Obergeschoss, 3 Zimmer, ca. 88 m², 
Parkettboden, elektrische Rollläden, 
Lüftungskonzept, Duschbad, Gäste-WC, 
Südwestbalkon, Keller, Aufzug, Videoge-
gensprechanlage, Tiefgaragenstellplatz, 
Baujahr 2015.
Energiebedarfskennwert: 76 kWh/(m²*a), 
Fußbodenheizung-Fernwärme.
Euro 860,– zzgl. Nebenkosten

www.kampmeyer.com/567014378Merheim

Mit CLOUTH M ins neue Jahr!
Neubauerstbezug – Dachgeschosswohnung,  
3 Zimmer, ca. 88 m², Wannenbad, Gäste-WC, 
Westbalkon, Videogegensprechanlage, 
elektrische Rollläden, Aufzug, Tiefgaragen-
stellplatz, kontrollierte Wohnraumlüftung, 
Baujahr 2015.
Energiebedarfskennwert: 62 kWh/(m²*a), 
Fußbodenheizung-Fernwärme.
Euro 1.145,– zzgl. Nebenkosten

www.kampmeyer.com/567014944Nippes

Denken Sie groß! 
Neubauerstbezug – Erdgeschosswohnung,  
2 Zimmer, ca. 80 m², Parkettboden, elek-
trische Rollläden, Lüftungskonzept, roll-
stuhlgerechtes Duschbad mit Haltegriffen 
und Sitz in der Dusche, Gäste-WC, Südost-
terrasse, Keller, Aufzug, Videogegensprech-
anlage, Tiefgaragenstellplatz, Baujahr 2015.
Energiebedarfskennwert: 78 kWh/(m²*a), 
Fußbodenheizung-Fernwärme.
Euro 730,– zzgl. Nebenkosten

www.kampmeyer.com/567014438Merheim
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Das ist CLOUTH!
Neubauerstbezug – Etagenwohnung im 
2. Obergeschoss, 3 Zimmer, ca. 75 m², Dusch-
bad, Gäste-WC, Südwest-Loggia, Einbau-
küche, elektrische Rollläden, kontrollierte 
Wohnraumbelüftung, Videogegensprechan-
lage, Aufzug, Tiefgaragenstellplatz, Baujahr 
2015. 
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Euro 850,– zzgl. Nebenkosten
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Ohne Auto geht es auch! 
Neubauerstbezug – Etagenwohnung im 
2. Obergeschoss, 3 Zimmer, ca. 88 m², 
Parkettboden, elektrische Rollläden, 
Lüftungskonzept, Duschbad, Gäste-WC, 
Südwestbalkon, Keller, Aufzug, Videoge-
gensprechanlage, Tiefgaragenstellplatz, 
Baujahr 2015.
Energiebedarfskennwert: 76 kWh/(m²*a), 
Fußbodenheizung-Fernwärme.
Euro 860,– zzgl. Nebenkosten

www.kampmeyer.com/567014378Merheim

Mit CLOUTH M ins neue Jahr!
Neubauerstbezug – Dachgeschosswohnung,  
3 Zimmer, ca. 88 m², Wannenbad, Gäste-WC, 
Westbalkon, Videogegensprechanlage, 
elektrische Rollläden, Aufzug, Tiefgaragen-
stellplatz, kontrollierte Wohnraumlüftung, 
Baujahr 2015.
Energiebedarfskennwert: 62 kWh/(m²*a), 
Fußbodenheizung-Fernwärme.
Euro 1.145,– zzgl. Nebenkosten

www.kampmeyer.com/567014944Nippes

Sie fRAgen, Die KÖLneR 
iMMOBiLien eXPeRten AntWORten
Marc Zelaskowska, Vermietungsexperte bei kAMpMEYER; im Interview
Redaktion: In Deutschland soll 
Wohnraum für Mieter bezahlbar blei-
ben. Aus diesem Grund sind dieses 
Jahr zwei neue Gesetzesänderungen 
in Kraft getreten: Mietpreisbremse 
und Bestellerprinzip. Was heißt das 
genau?

Marc Zelaskowska: Bisher re-
gulierte der Markt, wer jeweils die 
Dienste eines Immobilienmaklers 
bezahlt. Bei der Vermietung einer 
Wohnung gab der Eigentümer die 
Leistung beim Makler in Auftrag, 
der Mieter zahlte die Provision. Seit 
dem 1. Juni 2015 ist das anders: 
Wer bestellt, der muss den Makler 
auch bezahlen. Die Mietpreisbrem-
se ermöglicht, Mieterhöhungen bei 
Neuvermietungen von Wohnraum 
einzuschränken. Das bremst den 
Anstieg der Mieten besonders in 
Großstädten und Ballungsgebieten 
und soll – in Kombination mit dem 
Bestellerprinzip – zur Entlastung der 
Mieter führen.

Redaktion: Was ändert sich mit 
Einführung des Bestellerprinzips?

Marc Zelaskowska: Vom Be-
stellerprinzip sind ausschließlich 
Mietverhältnisse betroffen. Beim 
Verkauf einer Immobilie kann der 
Makler weiterhin mit dem Käufer 
als auch Verkäufer einen Maklerver-
trag abschließen. In vielen Gebieten 
Deutschlands mit geringer Nachfrage 
nach Wohnraum übernehmen die 
Vermieter schon lange selber die 
Maklerprovision bei der Vermietung. 
Für sie hat die Umstellung keine 
Auswirkungen. In Großstädten und 
Ballungsgebieten befürchten Mieter, 
dass Eigentümer die Kosten für die 
Maklercourtage auf die Miete um-
legen könnten. Dass Vermieter so 
reagiert haben, hat die Marktent-
wicklung in den letzten Monaten 
aber nicht gezeigt. 

Redaktion: Warum soll ich als Ei-
gentümer einen Makler beauftragen?

Marc Zelaskowska: Auch wenn 
die direkte Immobilienvermarktung 
durch den Eigentümer selbst die 
Provision „einspart“, bieten die Leis-
tungen eines Maklers viele Vorteile. 
Die allgemeine Aussage „in Gebieten 
mit hoher Nachfrage lässt sich schnell 
ein Mieter finden“, klingt nur auf den 
ersten Blick verlockend. Denn: Die 
Eigenvermarktung bedeutet einen 
hohen organisatorischen Aufwand. 
Im Durchschnitt kommen auf ge-
fragte Wohnungen in Großstädten 
wie Köln 50 Anfragen pro Wohnung 
per E-Mail und Telefon. Bevor diese 
Kontakte auf sie zukommen, müssen 
Vermieter sich im Klaren sein, welche 
rechtlichen Grundlagen bei der Ver-
mietung einzuhalten sind und wie sie 
ihre Immobilie in welchen Kanälen 
präsentieren möchten.

Redaktion: Was kommt auf mich 
als Eigentümer zu, wenn ich meine 
Immobilie selbst vermarkte? 

Marc Zelaskowska: Abgesehen 
von der Entscheidung und der Vor-
bereitung, wie und wo ich meine 
Immobilie als Vermieter präsentiere, 
kommen die Qualifizierung der Inte-
ressenten, Organisation und Durch-
führung von Besichtigungsterminen 
sowie die Übergabe und Vertragsver-
handlungen mit dem neuen Mieter 
hinzu. Eigentümer müssen die Boni-
tät des Interessenten prüfen und die 
Schufa-Auskunft einholen. Wer dann 
noch beruflich stark eingebunden ist 
oder eine Immobilie besitzt, die nicht 
in der gleichen Stadt beziehungswei-
se in seiner Nähe ist, hat einen sehr 
hohen zeitlichen Aufwand.

Redaktion: Was macht der Makler 
konkret? 

Marc Zelaskowska:Vermieter 
profitieren außer von unseren lo-
kalen Marktkenntnissen auch von 
der professionellen Prüfung von 
Interessenten, von unserem Wissen 
um die gesetzlichen Änderungen von 

Mietverträgen und von der richtigen 
Mietpreisermittlung. Besonders bei 
der Qualifizierung von Interessen-
ten helfen wir und geben Sicherheit 
bei der Auswahl eines solventen 
Mieters. Zudem stehen uns bei der 
Präsentation einer Immobilie ganz 
andere Mittel zur Verfügung als 
einem privaten Vermieter – wie zum 
Beispiel 3D-Grundrisse und virtuelle 
Rundgänge. Schon vor der Einfüh-
rung des Bestellerprinzips haben wir 
deswegen KAMPMEYER.komfort 
eingeführt, das Rundum-Sorglos-Pa-
ket für Vermieter.

Besonders, wenn es um die Miethöhe 
geht, sind die Dienste eines Immobi-
lienprofis gefragt. Orientierung bietet 
der örtliche Mietspiegel, berücksich-
tig werden aber auch die Qualität 
der Wohnung und deren Lage. Nicht 
zu vergessen: Die Beschränkungen 
durch die 
M i e t p r e i s -
bremse müs-
sen eingehal-
ten werden. 
Als privater 
Anbieter sind 
sie mit der 
U n t e r s t ü t -
zung eines 
Maklers also 
auf der siche-
ren Seite. 

Sie fragen, 
die Immo-
b i l i e n e x-
perten ant-
worten!

Marc Zelas-
kowska ist 
Vermietungs-
experte bei 
KAMPMEYER 
und be -
a n t w o r t e t 
gerne Ihre 
individuellen 
Fragen. Nut-

zen Sie auch unseren Gutschein 
zur Mietpreis-Analyse. Wir er-
mitteln die richtige Miete für 
Ihre Immobilie. Einen Termin 
buchen Sie telefonisch oder unter 
www.kampmeyer.com/termin 
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Marc Zelaskowska, Vermietungs-
experte bei KAMPMEYER
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geWeRBe · 0221-9989970

EIGENTUMSWOHNUNGEN

ElEgant
wohnEn
in Köln-

BraunsfEld

Information: Monique Rüdiger
Tel. 0221/69 03 64 - 44 · www.park-linne.de

Wohnflächen von 86 bis 165 m² 
mit 3 bis 5 Zimmern

CA PITA NA

Wohnflächen von 64 bis 140 m² 
mit 2 bis 4 Zimmern

V I ZCA I NA

Baujahr 2016, Energiebedarfsaus-
weis nach EnEV 2009,  
Gas-Blockheizkraftwerk, KfW 70,  
Energiebedarf 52 kWh/m² a

kaUfE
N
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T +49 221 931290777
www.projekton.de/amsterdamerstr

JETZT:

Amsterdamer Straße 
mit Herz und Flair.

Termin vereinbaren.

Mehr als 90% verkauft!
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Siegmundstraße – 
im Herzen von Nippes.

T +49 221 70 2000 – 0  
www.projekton.de/siegmundstr

V
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H

: 

AUSSTATTUNG
• 8 Townhäuser voll unterkellert

• 8 Carports – 1 Carport pro Townhaus (14.000 €)

• Wohnfl ächen zwischen 126 und 128 m²

• Nutzfl ächen im Keller 67 m²

• real geteilte Grundstücke von 136 bis 284 m²

• Gaszentral- und Fußbodenheizung

• 4 bis 5 Zimmer – also für die ganze Familie

• Sonnenkollektoren zur Unterstützung 

 der Warmwasseraufbereitung

• sonnenverwöhnte Gärten und Terrassen

• Kaufpreise ab 530.000 €

Fertigstellung Frühjahr 2016.

UNSERE 
TOWNHÄUSER

KOMfORtABeL, 
SPARSAM, SicHeR –
Warum SmartHome in 
jeden Haushalt gehört
Ein Gespräch mit Frank Bur-
ghardt, Chef des Privat- und 
Gewerbekundenvertriebs bei 
der RheinEnergie.

Redaktion: Herr Burghardt, 
SmartHome ist in aller Munde – aber 
noch nicht in allen Häusern. Weil man 
diese Technik nicht braucht?

Burghardt: Ums mit Loriot zu sa-
gen: „Ein Leben ohne SmartHome 
ist möglich – aber sinnlos.“ Im Ernst: 
SmartHome-Produkte; beispielsweise 
unsere; machen Ihre Wohnung oder 
Ihr Haus bequemer und sicherer. Zu-
dem helfen sie, Energie einzusparen 
und damit Geld. Ich würde darauf 
nicht mehr verzichten.

Redaktion: Wie funktioniert’s?

Burghardt: Mit der SmartHome-Tech-
nik lassen sich Geräte, Heizungen, 
Lampen und verschiedenen Sensoren 
vernetzen und über eine zentrale App 
individuell steuern − programmiert 
und bei Bedarf auch von unterwegs.

Redaktion: Wie aufwändig ist die 
Installation? Was passiert wenn man 
umzieht?

Burghardt: Aktuelle SmartHo-
me-Systeme basieren auf Funktech-
nik. Aus diesem Grund lassen sie sich 
ohne bauliche Veränderungen instal-
lieren und leicht abbauen. Daher sind 
sie auch bestens für Mietwohnungen 
geeignet. Unsere SmartHome-Pro-
dukte kann nahezu jeder bequem 
selbst installieren. 

Redaktion:Wie kann SmartHome 
zur Sicherheit beitragen?

Burghardt: Mit vernetzten Sen-
soren etwa an Türen und Fenstern 
sowie Bewegungsmeldern lassen sich 
Häuser und Wohnungen von überall 
auf der Welt überwachen. Außerdem 
meldet das System Veränderungen 
ans Smartphone oder Tablet.

Redaktion: Und wie steigert 
SmartHome die Wärmeeffizienz?

Burghardt: Die Heizkörperther-
mostate einzelner Räume lassen 
sich mit der zentralen App einzeln 
steuern. Außerdem können Sie indi-
viduelle Szenarien programmieren, 
etwa die Heizung zeitgesteuert 
morgens wärmer und nachts kühler 
stellen oder aktionsgesteuert die 
Temperatur senken, solange ein 
Fenster geöffnet ist. Und Sie können 
das System anweisen, die heimische 
Heizung hochzufahren, wenn sie eine 
bestimmte Zone (beispielsweise den 
Arbeitsplatz) verlassen.

Redaktion: Was bietet die 
RheinEnergie in diesem Segment an?

Burghardt: Wir haben verschie-
dene Startersets im Angebot: ein 
Sicherheits-, ein Energie- und ein 
Wärmepaket. Sie beinhalten jeweils 
spezifische Sensoren und Steuerungs-
module, die sich selbstverständlich 
alle miteinander kombinieren und 
vernetzen lassen. Damit können Sie 
Ihr Zuhause nach und nach smarter 
machen – einfach, nachrüstbar und 
grundsätzlich ohne Fachmann. Wenn 
nötig vermitteln wir aber auch Hand-
werker für einen Installationsservice.
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Achtung! BEZUGSFERTIG! Los!
Neubau Erstbezug – Provisionsfrei für den
Erwerber. 4-Zimmer-Penthousewohnung, 
ca. 135 m², 2 Bäder, Südwestterrasse, 
ca. 2,87 Meter Deckenhöhe, 2 Tiefgaragen-
stellplätze, Baujahr 2015.
Energiebedarfskennwert: 53 kWh/(m²*a), 
Gas-Blockheizkraftwerk.
Sonntags Besichtigung 14:00 Uhr – 
Frechener Weg 3a, 50859 Köln
Euro 572.900,–

www.kampmeyer.com/567014965Weiden

Tief im Westen! Neubau Erstbezug – Provi-
sionsfrei für den Erwerber. 2-Zimmer-Erdge-
schosswohnung, ca. 79 m², Südostterrasse, 
Garten, barrierearme Zugänge, Tiefgaragen-
stellplatz, Baujahr 2015.
Energiebedarfskennwert: 55 kWh/(m²*a), 
Gas-Blockheizkraftwerk.
Sonntags Besichtigung 14:00 Uhr –
Frechener Weg 3a, 50859 Köln
Euro 311.400,–

www.kampmeyer.com/567014966Weiden

Unikat im Quartier – Josefi ne CLOUTH
Neubauerstbezug – Provisionsfrei für den 
Erwerber. Stadthauswohnung über 2 Etagen,
3 oder 4 Zimmer möglich, ca. 127 m², Süd-Pa-
tio und Gartenterrasse, Echtholzparkett, 
Fußbodenheizung, Keller, 2 Tiefgaragen-
stellplätze, Baujahr 2017. 
Zentralheizung-Fernwärme.
Euro 756.720,–

www.kampmeyer.com/567014709Nippes

Südstadt. Neu. Erleben. Neubauerstbezug 
– Provisionsfrei für den Erwerber. 2 Zimmer, 
ca. 60 m², Etagenwohnung im 1. Oberge-
schoss, Südwestbalkon, Fußbodenheizung, 
barrierefreie Zugänge, Volksgarten in 
direkter Nähe, Keller, Aufzug, Tiefgaragen-
stellplatz, Fertigstellung 2017, KFW-Effi zi-
enzhaus 70, Fernwärme.
Euro 291.800,–

www.kampmeyer.com/567014771Neustadt-Süd

Südstadt. Neu. Erleben. Neubauerstbezug 
– Provisionsfrei für den Erwerber. 4 Zimmer, 
ca. 107 m², Etagenwohnung im 2. Oberge-
schoss, Südwestbalkon, Fußbodenheizung, 
barrierefreie Zugänge, Volksgarten in 
direkter Nähe, Keller, Aufzug, Tiefgaragen-
stellplatz, Fertigstellung 2017, KFW-Effi zi-
enzhaus 70, Fernwärme.
Euro 485.800,–

www.kampmeyer.com/567014779Neustadt-Süd

Südstadt. Neu. Erleben. Neubauerstbezug 
– Provisionsfrei für den Erwerber. 3 Zim-
mer, ca. 130 m², Dachgeschosswohnung, 
Südwestterrasse, Fußbodenheizung, barri-
erefreie Zugänge, Volksgarten in direkter 
Nähe, Keller, Aufzug, Tiefgaragenstellplatz, 
Fertigstellung 2017, KFW-Effi zienzhaus 70, 
Fernwärme.
Euro 625.800,–

www.kampmeyer.com/567014800Neustadt-Süd

Gut vermietet, gut angelegt!
Vermietete 2-Zimmer-Dachgeschosswoh-
nung, ca. 58 m², Ostbalkon, innenliegendes 
Wannenbad, Abstellraum, Aufzug, Keller, 
Tiefgaragenstellplatz, Kaltmieteinnahmen 
betragen ca. EUR 6.792 pro Jahr, Baujahr 
1998.
Energieverbrauchskennwert: 126 kWh/
(m²*a), mit Warmwasser, Gas-Zentralhei-
zung.
Euro 189.000,–*

www.kampmeyer.com/567015050Neu-Ehrenfeld

Eine Frage der Lage - SELECT west!
Neubau Erstbezug – Provisionsfrei für den 
Erwerber. 3-Zimmer-Etagenwohnung im 
2. Obergeschoss, ca. 88 m², Westbalkon, 
2 Bäder, barrierearme Zugänge, Tiefgara-
genstellplatz, Baujahr 2015.
Energiebedarfskennwert: 53 kWh/(m²*a), 
Gas-Blockheizkraftwerk.
Sonntags Besichtigung 14:00 Uhr – 
Frechener Weg 3a, 50859 Köln
Euro 381.400,–

www.kampmeyer.com/567014972Weiden

Unikat im Quartier – Josefi ne CLOUTH
Neubauerstbezug – Provisionsfrei für den 
Erwerber. Stadthauswohnung über 2 Etagen,
3 oder 4 Zimmer möglich, ca. 127 m², Süd- 
Patio und Gartenterrasse, Echtholzparkett, 
Fußbodenheizung, Keller, Tiefgaragenstell-
platz, Baujahr 2017. 
Zentralheizung-Fernwärme.
Euro 654.200,–

www.kampmeyer.com/567014700Nippes

Der Mieter wartet schon - Seien Sie gespannt 
wie ein LUX! 
Vermietete 3-Zimmer-Dachgeschosswoh-
nung, ca. 77 m², Tageslichtwannenbad, 
Gäste-WC, Ostbalkon, Tiefgaragenstell-
platz, Kaltmieteinnahmen betragen ca. Euro 
10.872, monatlicher Erbbauzins: Euro 268, 
Baujahr 1996.
Energiebedarfskennwert: 89 kWh/(m²*a), 
Gas-Zentralheizung.
Euro 279.000,–*

www.kampmeyer.com/567015048Klettenberg

*zzgl. 3,57% Maklerprovision

KAUf · 0221 - 9216420
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KAUf · 0221 - 9216420

*zzgl. 3,57% Maklerprovision
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PROJEKTON IMMOBILIEN GMBH | Salierring 32, 50677 Köln | T 0221 / 9977 400 | F 0221 / 9977 430 | info@projekton.de

www.projekton.de

Wir suchen Wohnbaugrundstücke, Baulücken oder ehemalige Gewerbefl ächen zur Umnutzung 
in qualitativen Wohnraum.

UNSER FOKUS. IHRE WOHNRAUMQUALITÄT.



www.huettig-rompf.de

Persönlicher
Ansprechpartner

22 Standorte  
deutschlandweit

175 Banken

FREUEN SIE SICH 
AUF IHRE ZUKUNFT
Wir erfüllen Ihren Traum von 
den eigenen 4 Wänden

Ihr Immobilienfinanzierer



Erfrischend regional.
Im Rheinland groß geworden: Ihre Spezialisten für  

Büro-, Gewerbe- und Investmentimmobilien.

larbig-mortag
.de

Theodor-Heuss-Ring 23 

50668 Köln

T. 0221 998 997 0

Sandkaule 9-11 

53111 Bonn

T. 0228 90 90 52 52


