Immobilienverkauf 'A KAMPMEYER

ihre qualitatsmakler

VIAIN .




)) Immobilienverkauf ist der
richtige Umgang mit Informationen
in respektvoller Haltung zur
Wohn- und Lebenssituation der
Menschen. )

D

Eilige Leser oder erfahrene Eigentimer laden wir
ein, nur die blauen Textstellen zu Uberfliegen und
auf dieses Symbol €Y zu achten.

Zeit ist ein knappes Gut, mit dem auch wir hier
verantwortungsvoll umgehen.

Allen anderen versprechen wir ungewohnte Ein-
blicke in unsere Arbeitsweise. Lassen Sie sich
nicht zuletzt gut unterhalten.



Wir nehmen Sie
ernst. Und unsere
Verantwortung.

Wir handeln mit groBen Werten und sind uns
unserer Verantwortung bewusst. Aus gutem
Grund: Wir sind Menschen. Kein Online-Gigant.
Keine Pauschal-Maschine. Uns macht es Spaf,
Besseres zu leisten als eine einfache Internetsei-
te oder ein gesichtsloses Unternehmen. Wir sind
Makler, die verstanden haben, dass sie fUr ihren
Erfolg nicht das eigene Geschéaft voranbringen
mussen, sondern das lhre.

Wir unterscheiden uns vom Wettbewerb aber
nicht nur durch den Einsatz gesunden Men-
schenverstands. Wir nehmen unsere Aufgaben
persdnlich. Und wir sorgen fur Hochstleistung mit
dem KAMPMEYER Verkaufs-Versprechen.

Als dynamisches Unternehmen setzen wir uns
taglich damit auseinander, wie moderne Immobili-
envermarktung am besten funktioniert. Uns treibt
der Puls der Zeit ebenso wie Traditionelles. Wir
nutzen digitale Tools, wo Kunden innovative Ar-
beitsweise zu schatzen wissen. Und wir nutzen un-
seren jahrelang gewachsenen Erfahrungsschatz
Uberall dort, wo eine starke Bindung in die Region
von Vorteil ist.

Wenn unsere Leistungen am Ende lhren Ansprii-
chen geniligen, haben wir als Qualitdtsmakler
alles richtig gemacht.
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Diese Broschire spricht Binde Uber uns.
Entscheiden Sie auf den folgenden Seiten,
ob wir der Richtige fir Ihr Anliegen sind.
Sie erhalten nUtzliche Informationen und
kostenlose Angebote, wie den Gutschein fiur lhre
individuelle Immobilienbewertung.

Eilige Leser oder erfahrene Eigentiimer
laden wir ein, nur die blauen Textstellen zu tiber-
fliegen. Zeit ist ein knappes Gut, mit dem wir
auch hier verantwortungsvoll umgehen. Allen
anderen versprechen wir ungewohnte Einblicke in
unsere Arbeitsweise. Lassen Sie sich nicht zuletzt
gut unterhalten.

lhre
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Wo finde ich einen
Partner, der
bestmoglich auf
meine Bedurfnisse
eingeht?

Genau hier:

Denn flr uns ist Verstehen der Beginn des erfolg-
reichen Immobilienverkaufs, und dabei ist Verste-
hen nicht nur eine Frage der Hoflichkeit, sondern
auch der Effizienz.

Wir verstehen, dass ein Immobilienverkauf fur Sie
als Verkaufer oft viel mehr ist als ein einfacher
Handel.

Wir, als Experten von KAMPMEYER, schaffen in
jeder Lebenslage ganzheitliche Lésungen im Ein-
klang mit lhren persénlichen Vorstellungen und
Zielen. Dabei behandeln wir Ihre Immobilie res-
pektvollundalswertvollenVermbgensgegenstand.

Wir nennen das Beratung im Wandel.



Ein Qualitatsmakler
versteht.

Verstehen ist fiir uns der Beginn des erfolgrei-
chen Immobilienverkaufs. Hier sehen wir unse-
ren ersten Vorteil als Qualitdtsmakler. Denn fiir
uns ist Verstehen nicht nur eine Frage der Hof-
lichkeit, sondern auch der Effizienz. Nichts kos-
tet mehr Energie, als aneinander vorbeizureden.

Deshalb héren wir erst einmal nur zu. Was ist mei-
ne Immobilie wert? Wie lange dauert der Verkauf?
Und was kostet der Makler? - sind dann die drei
haufigsten Fragen. Auf jede dieser Fragen haben
wir eine Antwort. Flr die letzte sogar gleich hier
in dieser Broschure.

Wir verstehen, dass ein Immobilienverkauf fir
Sie als Verkaufer oft viel mehr ist als ein einfa-
cher Handel. Denn er geht fast immer mit einer
Veranderung einher. Deshalb entwickeln wir im-
mer individuelle Strategien, die Ihre Motive, lhre
Lebenssituation und Ihre persénlichen Umstdnde
berilcksichtigen und flr grofstmogliche Entlas-
tung sorgen.

Persdnliche Veranderungen ergeben sich zum
Beispiel durch Familienzuwachs, Trennung, Erb-
schaft, den Auszug von Familienmitgliedern oder
durch einen Arbeitsplatzwechsel. Die Experten
von KAMPMEYER schaffen in jeder Lebenslage
ganzheitliche Lésungen im Einklang mit lhren
personlichen Vorstellungen und Zielen.
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Alle Konzepte werden in enger Zusammenarbeit
mit erfahrenen Beratern und Immobilienexper-
ten entwickelt. Nachdem die Situation vollstandig
erfasst und geklart wurde, werden alle mit lhnen
abgestimmten MaRnahmen konsequent gestaltet
und umgesetzt. lhre Immobilie behandeln wir da-
bei respektvoll und als wertvollen Vermégens-
gegenstand.

Deshalb ist der maximale Kaufpreis selbstver-
standlich das wesentliche Ziel. Darlber hinaus
schaffen wir neue Perspektiven flr Sie und lhre
Zukunft. Unser Anliegen ist es, den gegenwarti-
gen Wandel lhres Lebens optimal zu gestalten.
Ihre Interessen stehen wihrend des gesamten
Verkaufs im Mittelpunkt.

Wir nennen das Beratung im Wandel. Fir uns die
Definition der Arbeitsweise, mit der wir Sie und
Ihre Motive am besten verstehen. Und flr Sie das
Fundament der Verwirklichung Ihrer Ziele.
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www.kampmeyer.com


http://www.kampmeyer.com

Qualitat bei KAMPMEYER
bedeutet:

VERSTANDNIS
FUR SIE UND IHRE
BEDURFNISSE

4 KAMPMEYER



©

Transparenz
versprechen viele.
Aber wem darf man
schon in die Karten
schauen?

Uns bitte schon

Denn mit klaren Vereinbarungen macht uns die
Arbeit am meisten Spaf3. Abgesehen davon gelingt
sie mit einem gegenseitigen Vertrauensverhaltnis
auch am besten.



Ein Qualitatsmakler
ist transparent.

Transparente Kosten

Was kostet der Verkauf einer Eigentumswohnung oder
eines Einfamilienhauses mit uns als Immobilienberater
an lhrer Seite?

3,45 % inkl. der gesetzlichen Mehrwertsteuer _9

Die Maklerprovision wird dabei auf der Grundlage des

beurkundeten Kaufpreises berechnet und ist fUr Sie als Weitere Informationen
Verkaufer erst zahlbar, wenn der Kaufpreis sicher auf hierzu finden Sie unter:
lhrem Konto eingegangen ist. Ubrigens: Wir sind bei kampmeyer.com/
diesem Angebot auch fir den K&ufer tatig und schlie- verkaufs-versprechen

3en mit ihm einen provisionspflichtigen Maklervertrag
in gleicher Hohe ab. Bei einem Kaufpreis unter
175.000,00 € betrégt die Provision pauschal
5.950,00 € inkl. MwSt..

97 Prozent der Immobilien Die durchschnittliche Unser Makler-Honorar ist fiir Sie
verkaufen wir zum vereinbarten Vermarktungsdauer betragt als Verkaufer erst zahlbar, wenn
Preis oder hoher. aktuell 3 Monate. Sie den Kaufpreis erhalten haben.

4 KAMPMEYER
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WIR VERKAUFEN ZUM RICHTIGEN PREIS

Wir halten unser Preisversprechen.

Mit dem KAMPMEYER Prinzip ermitteln wir auf Basis breiter Marktdaten und der Expertise unserer lokalen
Marktexperten unter BerUcksichtigung von Qualitdt und Lage Ihrer Immobilie den richtigen Preis.

= Wir kennen die K&ufer, die auch in der aktuellen Marktlage kaufen kénnen. Unsere qualifizierte Datenbank
und unsere Berater sorgen fUr eine erfolgreiche Verbindung zwischen Verkaufern und solventen Kaufinter-

essenten.

97 Prozent aller vermittelten Immobilien verkaufen wir zum vereinbarten Preis oder hoher.

WIR NEHMEN IHRE IMMOBILIE PERSONLICH

Wir fuhlen uns fiir lhre Immobilie verantwortlich

Um Ihre Immobilie und die zielgerichtete Vermarktung kiimmert sich ein Immobilienberater von A-Z. Damit
geht Ihr wertvolles Gut nicht in der Masse an Angeboten unter, sondern erfahrt eine Premium-Betreuung
nach dem Prinzip ,Klasse statt Masse".

= Wir sind schnell im Verkauf. Die Vermarktungsdauer betragt aktuell drei Monate.

www.kampmeyer.com


http://www.kampmeyer.com
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WIR KENNEN DEN MARKT IN JEDER LAGE

Wir wissen, wie sich der Markt entwickelt.

= Seit fast 30 Jahren kennen wir die regionalen Besonderheiten und bewerten jede Verdnderung am Immo-
bilienmarkt.

Fur die KAMPMEYER Marktberichte ermitteln wir regelmafiig, wie sich Preise, Nachfrage und Kaufverhalten
verandern. Das kommt unseren Kunden zugute.

WIR BERATEN SIE AUSGEZEICHNET

Wir geben wir alles, damit keine Fragen offenbleiben.

Beste Noten unserer Kunden zeigen, wie wir auch Sie erfolgreich bei dem Verkauf Ihrer Immobilie unter-
sttzen kdnnen. KAMPMEYER ist einer der bestbewerteten lokalen Immobilienmakler in KéIn und Bonn
auf Google.

» Wir sind ausgezeichnet mit dem ersten Platz fir die ,BESTE Kundenberatung 2024, Immobilienmakler. *

- Wir sind ausgezeichnet mit dem ersten Platz ,VON Kunden EMPFOHLEN ~ HOCHSTE Weiterempfehlung",
Immobilienmakler. ?

" Handelsblatt, Ausgabe 110 vom 11.06.2024, Erhebung Service Value GmbH | > FOCUS-MONEY, Ausgabe 26/2024, Erhebung Service Value GmbH

4 KAMPMEYER



Transparentes
Unternehmen

Der Einsatz modernster Technologien und digita-
ler Medien macht auch dort Transparenz moglich,
wo sie friher undenkbar war. Wir informieren Sie
umfassend (iber die aktuellen Leistungen des
Unternehmens und die Bewertung unserer Kun-
den. Wir lassen uns an lhrer Zufriedenheit, an un-
serer Hoflichkeit, Erreichbarkeit, Zuverlassigkeit,
Kompetenz, lokaler Marktkenntnis, Immobilien-
prasentation und an der Qualitat unserer persén-
lichen Beratung messen.

KAMPMEYER ist einer der bestbewerteten
lokalen Immobilienmakler in K6ln und Bonn auf
Google.

Das Handelsblatt und FocusMoney haben uns
in der Kategorie Immobilienmakler zudem mit
dem jeweils ersten Platz fir die ,BESTE Kunden-
beratung 2024“ und ,VON Kunden EMPFOHLEN
- HOCHSTE Weiterempfehlung” ausgezeichnet.

Handelsblatt

BESTE

Kunden-
Beratung

2024
KAMPMEYER Immobilien

vonKunden
EMPFOHLEN

HOCHSTE

Weiterempfehlung

X KOOPERATION MIT _KAMPMEYER
statista¥a Immobilienmakler

Ausgabe 26/2024

P




Transparente
Leistung

Unser Angebot an Freunde digitaler Innovationen:
Mit Objekt-Tracking PLUS verfolgen Sie den Stand
der Vermarktung lhrer Immobilie in Echtzeit. Ein
KAMPMEYER-Service, der mit einem personlichen
Kennwort online abrufbar ist und Ihnen rund um
die Uhr Gbersichtlich und aktuell Bericht erstattet.
So haben Sie jederzeit die Kontrolle und den vollen
Uberblick Gber alle Vermarktungsschritte. Die Auf-
tragsverfolgung mit Objekt-Tracking PLUS setzt
Malstébe in der Immobilienbranche.

ANFRAGEN

PROTOKOLL

TERMINE

AMSPRECHPARTMER

| 13

ANFRAGEN

Portalanfragen

I]]Ij]l,l

G411 0811, 06N 0T 0B 1001 121, 1511 e

Datum
I Portalanfragen

MacBook Pro
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www.kampmeyer.com


http://www.kampmeyer.com

Qualitatsmakler bel
KAMPMEYER:

SPIELEN IMMER
% MIT OFFENEN
KARTEN
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Ein Qualitatsmakler
hat einen Plan.

Faktencheck und Planung fiihren zum richtigen
Angebotspreis, zur schliissigen Verkaufsstrate-
gie und letztendlich zum planbaren Erfolg fiir
Sie als Verkaufer. Gute Vorbereitung und eine ex-
akte Ablaufplanung schitzen vor unangenehmen
Uberraschungen. Unsere Erfahrung und duBerste
Sorgfalt sparen Ilhnen wertvolle Zeit.

Erstens: der Preis

Als Verkdufer mochten Sie wissen, mit welchem
Preis Sie rechnen kdnnen. Von Sachverstiandigen
erhalten Sie Wertgutachten mit dem Preis, den
jedermann jederzeit fur Ihre Immobilie zahlen
wirde. KAMPMEYER analysiert die Marktchan-
cen aus Sicht unserer Experten. In unsere Preis-
analyse flieBen Hunderte Abschlisse jahrlich aus
fast 30 Jahren professioneller Vermarktungs-
praxis ein. AuBerdem erfassen wir die Wettbe-
werbssituation mit vergleichbaren Angeboten.
Um die beste Positionierung flir Sie zu erreichen,
erfahren Sie sowohl den aktuellen Marktpreis als
auch, wie wir ihn erzielen. Ubrigens: 97 Prozent
der Immobilien verkaufen wir zum vereinbarten
Preis oder héher.

www.kampmeyer.com

Zweitens: die Dokumente

Objektunterlagen kénnen verkaufsfordernd wir-
ken oder ein Vermarktungshindernis darstellen.
Je nachdem wie vollstiandig und Ubersichtlich sie
aufbereitet werden. Durch die duBBerste Sorgfalt,
die mit der Prifung der erforderlichen Dokumen-
te beginnt, erreichen wir optimale Ergebnisse.
Sie werden vom Aufwand entlastet, alle notwen-
digen Unterlagen zusammenzustellen. Fehlende
Unterlagen wie Bauplidne, Grundbuchausziige
und Teilungserklarungen beschaffen wir fiir Sie.
Ubersichtlich und ansprechend aufbereitete Do-
kumente entlasten die Kommunikation zwischen
allen Beteiligten. Wir stellen vor dem Erstkon-
takt mit Kaufinteressenten flr Sie sicher, dass die
Ausgangssituation geklart und fir alle Beteiligten
transparent ist.

Drittens: die Zeit

Die durchschnittliche Vermarktungsdauer be-
tragt aktuell drei Monate und hiangt von mehre-
ren Faktoren ab. Zu ihnen gehdren neben Eigen-
schaften und Merkmalen Ihrer Immobilie auch
Ihre personliche Zeiteinteilung und Verflgbar-
keit. lhre Arbeitszeiten, lhr Urlaub und lhre fa-
milidren Verpflichtungen flieBen in den Ablauf
ein. Wenn die Termine aller Beteiligten moglichst
vollstandig geklart werden, l1&sst sich die Vermark-
tung erfolgreich planen. Es ist wichtig, schon vor
dem Verkaufsstart Klarheit zu schaffen und von
Anfang an Uber den Kaufvertrag hinaus zu denken.


http://www.kampmeyer.com
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Qualitat bei KAMPMEYER
Ist fur Sie als Verkaufer:

PLANBAR UND
EFFEKTIV

4 KAMPMEYER



Welche Rolle spielt
Qualitat bei der
Vermittlung meiner

Immobilie?

Fiir uns spielt sie die
Hauptrolle

Durch den exakt auf Sie als Eigentimer abge-
stimmten Immobilienverkauf erreichen wir die op-
timale Losung fUr Sie personlich, die Minimierung
des Aufwands und der Dauer der Vermarktung bei
gleichzeitiger Maximierung des Verkaufspreises.

Darauf kommt es beim und nach dem Verkauf
einer Immobilie schlielich an.

Wir gehen mit Ihnen den ganzen Weg: von ganz
schnell bis ganz richtig.



Ein Qualitatsmakler
ist ein Marketing-
spezialist.

Marketing und Prasentation pragen vom allerers-
ten Eindruck bis zur endgUlltigen Kaufentschei-
dung den Kontakt zu den Kaufinteressenten. Im
Marketing und in der Prdsentation liegen beson-
dere Chancen, Entscheidungen positiv zu beein-
flussen. Dabei gilt: Perfekte Prasentation erzielt
die hochste Wirkung. Qualitdt und Reichweite
machen sich fiir Sie bezahlt. Machen Sie sich der
Einzigartigkeit Ihrer Immobilie bewusst und nut-
zen Sie diese zu lhrem Vorteil.

Prasentation

Aufmerksamkeit und Attraktivitat werden durch
eine leicht verstandliche und ansprechende Ge-
staltung erhéht. Wenn sie als Unikat mit ganz in-
dividuellen Besonderheiten dargestellt wird, er-
zeugt Ihre Immobilie echtes Kaufinteresse.

Das Exposé beinhaltet die wesentlichen Informa-
tionen Uber Ihr Immobilienangebot und begleitet
den Kaufer im gesamten Entscheidungsprozess.
KAMPMEYER erstellt Exposés, die das Angebot
informativ, realistisch und anschaulich in Wort
und Bild beschreiben.

Ob zum Nachschlagen oder Anklicken, das Exposé
ist oft die allererste Begegnung mit Ihrer Immobi-
lie. Ihm kommt eine einzigartige Bedeutung zu,
denn fiir den ersten Eindruck gibt es bekannt-
lich keine zweite Chance. Interessenten erwar-
ten ein hochwertiges Exposé, durch das sie einen
moglichst realistischen Eindruck von der Lage,
dem Gebdude und seinen Raumen erhalten.
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Das professionelle Fotoshooting erhdht die
Aufmerksamkeit und vermittelt eine stim-
mungsvolle Atmosphare der Immobilie und
ihrer Umgebung.

Texter und Grafikdesigner verleihen den In-
halten hohe Aussagekraft und Klarheit.

Gestaltete Grundrisse ermoglichen einen
raumlichen Eindruck: vermarktungsopti-
miert, komplett eingerichtet, klar, Gibersicht-
lich und leicht verstandlich.

Online verwandeln sich unsere Grundris-
se auf jedem beliebigen Display in inter-
aktive 3D-Modelle. Sie ermoglichen einen
360°-Rundgang durch die Raume.

4 KAMPMEYER
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Reichweite

Die Online-Welt erhoht die Moglichkeiten, das
Marktpotenzial effektiv zu nutzen. Unsere Web-
seite, Immobilienmarktpldtze und weitere digitale
Kanale, wie Instagram und Facebook, haben sich
zur Selbstverstandlichkeit des Immobilienver-
kaufs entwickelt.

e Im Web, auf www.kampmeyer.com,
prasentieren wir lhre Immobilie auf allen
Geraten in perfekter Qualitat, egal ob auf
Smartphone, Tablet oder PC.

e KAMPMEYER ist in allen Suchmaschinen
weit oben gelistet und hoch frequentiert.

o KAMPMEYER prasentiert lhre Immobilie
in den relevanten Immobilienportalen auf
héchstem Niveau.

e Mit KAMPMEYER nutzen Sie Zielgruppen

liber die gesamte Bandbreite der Social-
Media-Kanile.

www.kampmeyer.com

Die Kriterien fUr den Erfolg der Online-Werbung
sind Bekanntheit und Aufmerksamkeit. Immobi-
lienangebote von KAMPMEYER genie3en eine
hervorragende Reichweite. Online sind Interes-
senten fur Ihre Immobilie Gberall und jederzeit zu
erreichen.

Viele Tausend qualifizierte und am Kauf einer
Immobilie interessierte Kunden bilden eine
wichtige Grundlage unserer Vermarktungserfol-
ge. Diese Kaufinteressenten sind bereits bestens
auf einen zlgigen und erfolgreichen Notartermin
vorbereitet. Sie sind sorgfaltig ausgewdahlt und
bonitatsgeprift. Sowird die Zeit fir Ihren Verkauf
wesentlich verkirzt.

Durch gezielte Nachbarschaftswerbung lasst
sich die Verkaufsgeschwindigkeit deutlich
erhdéhen. Flyer oder Rundschreiben machen loka-
le Interessenten auf den Verkauf aufmerksam, die
vielleicht schon lange mit der Gegend verbunden
sind. Manchmal hilft auch ein Schild im Garten
oder an der Immobilie. Die Praxis zeigt, dass ziel-
genaue und zuverladssig organisierte Werbung in
raumlicher N&he zur Immobilie zu wertvollen An-
fragen flhrt.


http://www.kampmeyer.com

Besichtigung

Die Besichtigung ist flr Interessenten die Pre-
miere des neuen Zuhauses. Entdeckung, Fantasie
und Geborgenheit brauchen einen ansprechenden
Rahmen. Es gibt viele Einzelheiten zu bedenken
und zu organisieren, damit Interessenten sich in
Ruhe eine Vorstellung vom zukUnftigen Wohnen
machen kdnnen.

Die Form, in der Besichtigungen organisiert
und durchgefiihrt werden, reicht vom digitalen
Termin Uber die klassischen Besichtigungen bis
zum Home Staging. Auf jeden Fall gehdren kre-
atives Erleben, effektvolle Inszenierung und der
respektvolle Umgang mit IThrem Eigentum zu den
Erfolgsfaktoren. Beim Besichtigungstermin wird
auf jede Einzelheit geachtet, damit das beste
Ergebnis fiir Sie erreicht wird.

| 21
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Der KAMPMEYER-
Vorteil

Der Exklusiv-Verkauf steht fiir das Besondere,
‘ das lhnen auBer KAMPMEYER niemand in dieser
Gesamtheit bietet. Durch unsere digitale Medi-
enprasenz, erstklassige Standorte in K&ln, Bonn
und Dusseldorf, regelmaBige Sonderbeilagen in
der Tageszeitung und zahlreiche Veranstaltungen
mobilisieren wir Interessentengruppen, die von
anderen nicht erreicht werden.

Zu den grofRen Vorteilen, die sich aus der inten-
siven Marktprasenz von KAMPMEYER ergeben,
gehort auch die qualifizierte Kommunikation mit
Kaufinteressentenund die Pflege der topaktuellen
Interessentendatei. Das gesamte Nachfragepo-
tenzial zu nutzen, fihrt besonders in untbersicht-
lichen Marktlagen zum erfolgreichen Verkauf.

4 KAMPMEYER
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Qualitatsmakler bel
KAMPMEYER:

4 WISSEN, WORAUF
& ESANKOMMT

4 KAMPMEYER



Wie passen hohe
Standards und
individuelle Anspriiche

Zzusammen?

Ganz ausgezeichnet

Denn bei KAMPMEYER arbeitet das ganze Team
nach Standards und Prozessen, die aufgrund jah-
relanger Erfahrung erarbeitet wurden. Konzepte,
Ablaufe und Standards stellen dabei hohe Anfor-
derungen an jeden Einzelnen im Team und verhin-
dern das Unterschreiten von jeweils vorgegebe-
nen Ma@staben.

Dabei stehen Sie mit Ihren Anliegen immer an
allererster Stelle. Denn der wichtigste Aspekt von
Qualitatsarbeit bezieht sich auf lhre Ziele, die
individuell mit Ihnen abgesprochen werden.



Ein Qualitatsmakler
kennt das Ende.

Nicht zuletzt eine unserer wichtigsten Eigen-
schaft: Wissen, wie es ausgeht. Warum? Weil wir
das Ende selbst gestalten. Und zwar schon etli-
che tausend Male. Der Abschluss des Geschafts
gehort zu unseren vertrauensvollsten Aufgaben
Uberhaupt. Mit unserem Kaufer-Check, einem
auBBerst grindlich vorbereiteten Kaufvertrag und
Objekt-Tracking PLUS, der llickenlosen Dokumen-
tation aller Verkaufsschritte erfahrt die Sorgfalt
im ganzen Vermarktungsprozess hier ihren vor-
laufigen Hohepunkt.

Kaufer-Check

Der Kaufer-Check ist eine von KAMPMEYER
entwickelte Qualitatssicherung. Hohe Qualitat,
die es erlaubt, sich von Kaufinteressenten ein re-
alistisches Bild zu machen, schitzt vor vermeid-
baren Auseinandersetzungen. Eine sorgfiltige
Priifung, die insbesondere eine griindliche Bo-
nitatspriifung umfasst, sorgt fiir die Wahrung
lhrer Interessen und Ziele.
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Check 1 - Bonitat

In der Bonitatspriifung analysieren wir die
finanziellen Moglichkeiten des Kaufers. Der Ei-
genkapitalnachweis und die Finanzierungszusage
eines Kreditgebers gehdren zu den notwendigen
Belegen flr die Verflgbarkeit des erforderlichen
Kapitals. Zur hoheren Sicherheit wird die Prifung
durch die Expertise der HUttig & Rompf AG als re-
nommierter Baufinanzierungsspezialist erganzt.

Check 2 - Plausibilitat

AnschlieBend priifen wir, ob die Plane des Kau-
fers ein schliissiges Gesamtbild ergeben. Nur
wenn alle Faktoren mit Ihren Interessen als Ver-
kaufer Ubereinstimmen, kommt der Interessent
als Kaufer Ihrer Immobilie infrage.

Check 3 - Reservierung

SchlieRBlich qualifiziert sich der Interessent im
Kaufer-Check durch seine Reservierungsver-
einbarung. Seine Unterschrift unter der Willens-
erklarung unterstreicht die Ernsthaftigkeit der
Kaufabsicht. Dadurch wird die maximale Verbind-
lichkeit des Kaufinteresses erreicht.

Mit diesen drei Schritten werden lberflissiger
Aufwand, unndétige Termine und Verzégerungen
sowie der Uberraschende Riicktritt vom Kauf
vermieden. Durch den dreistufigen KAMPMEYER
Kaufer-Check werden Kaufinteressenten zielsi-
cher qualifiziert.

4 KAMPMEYER
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Prifung und Abschluss

Der Kaufvertragsabschluss wird in drei Etappen
erreicht, die von den ersten Vereinbarungen liber
den Vertragsentwurf zur Beurkundung fiihren.

Erste Vereinbarung

An den konkreten Vorstellungen von Interessen-
ten lasst sich schon im Vorfeld feststellen, ob es
sinnvoll ist, tiefer gehende Gesprache bezlglich
des Kaufvertrags zu fihren. Durch sorgfiltige
Qualifizierung klaren wir, ob die Vorstellungen des
potenziellen Kaufers mit dem jeweiligen Immobili-
enangebot Ubereinstimmen.

Vertragsentwurf

Im ersten Vertragsentwurf werden die relevanten
Inhalte dokumentiert. Im Sinne des Verkaufers
wird sichergestellt, dass der Entwurf keine uner-
warteten Vereinbarungen enthilt und alle Rege-
lungen des Kaufs vor Vertragsabschluss bekannt
sind.

Beurkundung

Wir nehmen in lhrem Interesse am Notartermin
teil. So tragen wir dazu bei, dass Ihre Ziele und In-
teressen von der ersten Vereinbarung bis zur Be-
urkundung bei jedem Schritt vollstdndig und ein-
deutig dokumentiert und gewahrt bleiben.

www.kampmeyer.com
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Wir sind lhre
Qualitatsmakler.

KAMPMEYER ist das renommierte und inhaber-
geflihrte Maklerunternehmen fiir den Verkauf
und die Vermietung von Wohn- und Anlageim-
mobilien in der Metropolregion Rheinland. Seit
fast 30 Jahren liberzeugen wir durch ein kun-
denorientiertes Team von Immobilienexperten.

Wir engagieren uns mit fundierter, lokaler
Marktkenntnis und hohem individuellem Ser-
vice. Damit verhelfen wir lhnen zu Klarheit und
Orientierung auf den regionalen Immobilienmark-
tenund liefern wertvolle Entscheidungshilfen. Wir
sind auf den Verkauf von Eigentumswohnungen,
Ein- und Mehrfamilienhdusern, die Wohnungs-
vermietung und die Neubauentwicklung spezia-
lisiert und vermitteln jahrlich mehrere Hundert
Kaufvertrage.

Uber den Einsatz von Medien und Technologie
hinaus bedeutet Beratung und Vermarktung fiir
uns volle Konzentration auf lhre Anforderun-
gen. Die Anliegen der Verkadufer stehen flr uns
vor der exakten Planung, der Erlduterung und der
DurchfUhrung des Verkaufsprozesses. Jeder Mit-
arbeiter arbeitet in einem Team mit langer Praxis-
erfahrung und hoher Kompetenz. Beim Immobili-
enverkauf nutzen wir das gesamte Spektrum der
Vermarktung zur Umsetzung der mit lhnen abge-
stimmten Ziele.
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Das sagen unsere

LAndré Kesper hat die Vermittlung einer Wohnung tGibernom-
men und dies sehr professionell gemanagt. Er hat uns dabei
immer zuverldssig und regelmdfsig informiert.

Auch die Kommunikation mit Interessenten war sehr gut,
serviceorientiert und fair. Auch vom letztendlichen Mieter
kam diese Rlickmeldung. Das Mandat an Kampmeyer zu
geben war eine gute Entscheidung. [...]

Vielen Dank!"

29.03.2024

0
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LAufgrund eines Immobilienangebotes suchten wir den
Kontakt zur KAMPMEYER Immobilien GmbH. Auf dem Weg
vom Interessenten zum Kdufer hat uns Frau Offergeld
bestens begleitet. Mit dem dufSerst umfangreichen Unterla-
gen-Paket und der 3-D-Besichtigung konnten wir uns schon
vor der Orts-Besichtigung einen sehr realitétsnahen Eindruck
von der Eigentumswohnung verschaffen. [...]

Wir danken Frau Offergeld flir ihr zuverldssiges Engagement
und die reibungslose Abwicklung. [...]"

23.06.2024
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,Ich kann von einem sehr freundlichen und angenehmen
Kontakt mit Frau Hambloch zu meiner Eigentumswohnung
berichten und den Immobilienmakler uneingeschrdnkt
weiterempfehlen.

Sollte ich in der Zukunft erneut ein Anliegen haben, werde ich
definitiv wieder auf Kampmeyer Immobilien zugehen.”

12.08.2024
V ad
9

www.kampmeyer.com

Kunden Uber uns

Ich wurde von dem Maklerbtiro Kampmeyer hervorragend
begleitet beim Kauf eines Mehrfamilienhauses.

Herr Remmler war stets erreichbar, hatte die Unterlagen alle
zu Hand und hat sich generell sehr professionell verhalten.

Ich danke nochmals flir die wunderbare Begleitung und kann
dieses Maklerbliro jedem empfehlen.

24.04.2024
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,KAMPMEYER Immobilien hat mich rundum begeistert.
Mein Ansprechpartner, Herr Schwarzmann, war einfach
klasse. Als Immobilienkaufmann zeigte er nicht nur herausra-
gende Fachkenntnisse, sondern auch ein besonderes Gesplir
flir meine Wiinsche und Bedlirfnisse. Die Beratung war stets
kompetent, geduldig und transparent. |[...]

Ftir alle, die auf der Suche nach einem zuverldssigen
Immobilienpartner sind, kann ich KAMPMEYER wdrmstens
empfehlen. Fiinf Sterne - absolut verdient!”

27.06.2024
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,Durch die sehr kompetente, freundliche und vertrauensvolle
Vermittlung von Herrn Arzberger haben wir heute ein
Mehrfamilienhaus in Koln erworben.

Herr Arzberger hatte dabei stets die Interessenlage der
Kdufer- und Verkduferseite im Blick und hat dabei fiir beide
Seiten eine Win-Win-Situation geschaffen.

Wir haben bereits zahlreiche Objekte liber Makler erworben,
sind jedoch noch nie so gut betreut worden wie von Herrn
Arzberger.

Daher eine ganz klare 5 Sterne-Plus - Empfehlung!”

04.07.2024

o~
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EXPERT

Die Marktberichte von KAMPMEYER Expert

analysieren alle im Zusammenhang mit den

Wohnungsmarkten in der Metropolregion

Rheinland relevanten Einflussfaktoren, um die
A KAMPMEYER Einordnung des Marktgeschehens aus
verschiedenen Perspektiven zu ermoglichen.
Die Metropolregion Rheinland in Zahlen,
Daten, Fakten.
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Notizen
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